KURZEXPOSE e

Hygiene-FachgroRhandel inkl. Waschereitechnik MB MANAGEMENTBERATUNG
= MB 24FGHO02 MB Chiffre

= 100% der GmbH Geschéaftsanteile Angebotsgegenstand
> Hygiene-FachgroBhandel mit angeschlossener Wéaschereitechnik Branche

> West (D) Region

West-Deutschland: regionales Fachgro3handelsunternehmen fiir Reinigung, Hygiene und
Waschereitechnik; 33 Mitarbeiter, ca. 6,4 Mio. EUR Umsatz/ ca. 0,55 Mio. EBITDA
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Kurzbeschreibung

Umsatz DBIL EBIT EBITDA &

Jahr [TEUR] [TEUR] in% [TEUR] [TEUR]
2020 6.184 2435 39% 149 358 =
> 2021 5246 2.053 39% - 40 136
2022 6.034 2503 41% 268 452
2023 6.265 2.753 44% 433 604
2024 6.400 2.624 41% 409 601

Finanzkennziffern

= Traditionsunternehmen; seit Giber 50 Jahren am Markt Unternehmensphase

Verkauf eines sehr Hygiene-FachgroBhandels mit angeschlossener Waschereitechnik. Das regional
sehr bekannte Familienunternehmen wurde in den 70er Jahren vom jetzigen Inhaber gegriindet und
ist seitdem sehr erfolgreich und profitabel gewachsen. Zum Servicespektrum des kundenorientierten
Unternehmens gehdren die Beratung der Vertrieb und die verbrauchsstellengenaue Belieferung von
gewerblichen Endkunden in den Branchen Wascherei, Gebaudereinigung, Gesundheitswesen,
Kommunen, HoReCa und Industrie/ Handwerk. Darliber hinaus werden Waschreianlagen verkauft.

> Das Unternehmen beliefert seine Kunden téglich mit eigenem Fuhrpark sowie Vertragslogistikern.
Der Kundenstamm ist breit gefachert und besteht aus ca. 5.000 zufriedenen langjahrigen
Stammkunden. Die Betriebsraume erstrecken sich Giber insgesamt ca. 2.600gm, hauptséchlich
Hochregallagerhalle und Montageflachen. Es stehen weitere Freiflachen tber ca. 3000gm zur
Verfugung. Das langjéhrige hochqualifizierte Team besteht aus 33 Mitarbeitern inkl. Management.
Das Unternehmen steht fiir Kundenorientierung, Service und Zuverlassigkeit.

KURZBESCHREIBUNG,
Geschaftsmodell,
Produkte, Leistungen

= ca. 6.400.000 EUR Umsatz; ca. 550.000 EUR EBITDA (2022-2024) Umsatz-/ Ertragslage
gewerbliche Endkunden (37% Laundry, 19% Facility Management, 15% Industrie, 13% Kommunen,

> Kundenstruktur
13% Healthcare)

= 33, inkl. Mangement Mitarbeiter

> moderqe 2.000gm Hochregallagerhalle zzgl. 600gm Montage und Lagerhalle; ortstiblich & langfristig Standort(-e)
angemietet

= Das Unternehmen ist schuldenfrei; Sonstiges

= Die Gesellschafterversammlung (Griinderfamilie) verkauft aus Altersgriinden Unternehmer

= Nachfolgeregelung Verkaufsgrund

= Share Deal 100% Verkaufsziel

= 100% Geschéftsanteile: 2,5 Mio. EUR (EBITDAXx4,5), zzgl. anteilige stille W/C Reserven Kaufpreisvorstellung
Strategische Kéufer aus dem Hygiene-Fachgrol3handel oder Wéscherei-Gewerbe; ebenso geeignet

> Idealer Erwerber

kleinere Private Equity oder Familien Holdings zur Ergdnzung ihres Portfolios.

Ein detailliertes Unternehmensexposee mit geschaftsiiblichen Unternehmenszahlen wird nach dem
> personlichen Kennenlernen zur Verfiigung gestellt; die Unternehmensbewertung basiert auf den Weitere Unterlagen
Ublichen Multiplikator-Modellen (s. Finance oder DUB) fiir ein Small Cap;

= Weitere Informationen erhalten Sie bei: Kontakt
MB ManagementBeratung Martin Bald
Am Sandkrug 12
16548 Glienicke
Tel.. 0178 / 530 25 95
Mail: martin.bald@mb-mb.de




